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Professionell in der digitalen Kommunikation
Inhalte des Trainings

1. Professioneller

Umgang mit
Webkonferenzen
Sicher im Umgang mit
Webkonferenzsystemen

2. Authentische
Online-Inszenierung

Sich perfekt online in
Szene setzen

3. Ausdrucksstark vor
der Webcam

Souveran vor der
Kamera wirken

4. Digitales Charisma
entwickeln

_ Persénlichkeit und
Uberzeugungskraft auch
digital entwickeln
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5. Online mitreiBend
prasentieren

Die perfekte Online-
Prasentation
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6. Interaktive
Webkonferenzen

Videokonferenzen
interaktiv und
ansprechend fihren
kénnen
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